
日時：平成２３年２月２４日（木）１８：３０～２１：００
場所： 道東経済センター３Ｆ研修室

釧路市大町1-1-1 道東経済センタービル ＴＥＬ　0154-41-4141
参加費： ５０００円
主催： ファーストコンサルティング㈱
申込： 下記セミナー申込書にご記入の上ＦＡＸにてお申込み下さい。

（ＦＡＸ：0154-22-0551）

セミナー申込書 ＦＡＸ　０１５４－２２－０５５１ までご送信下さい

貴社名 参加者お名前 メールアドレス

住所 ＴＥＬ ＦＡＸ

お問い合わせ ＴＥＬ　090-1389-5686　（乗山まで）
※ご記入いただいた連絡先にセミナー案内等お届けすることがございます。

　
　最近、売上が下がり続けて良い事がないなあ・・・、何だか負け犬だ・・・、と悔しい思いを
日々続けていませんか？　チラシや広告を出しても反応が無い。経費削減のために広告宣
伝費を削ったりしていませんか？

　でもちょっと待ってください。実は広告費が無駄というのは間違いです。広告費が無駄
なのではなく、無駄な（お客さんに伝わらない）広告を作っているから反応が無い
のです。

　いくら良い商品・サービスを用意しても、お客さんに「伝え」なければ、世の中に存在してい
ないのと同じ。実は「伝える」技術を理解していない販促物がほとんどなのです。

　弊社では、前向きにこの地域で頑張る会社様に売上を確実に上げていただくべく、売上
の上がる仕組み構築のための販促（チラシ、ＰＯＰ、広告、ホームページ、ブロ
グ等）技術の習得をテーマにシリーズでマーケティングセミナーを開催すること
としました。
　
　このセミナーをきっかけに、会社の姿勢を受身から１８０度転換し、どんどん伝わる「情報
を出す」側に回って売上増大の仕組みをつくりませんか？

売上増大セミナー
販促シリーズ①入門編

「伝える」技術を身につけよう

【講師乗山徹のご紹介】釧路市在住の中小企業診断士＆ＩＴコーディネーター。昭和３２年標茶町阿歴内生まれ。
小樽商科大学商学部卒。卒業後、ススキノバンドマン生活と併行して民芸品販売員、レンタルレコード店の店長
を経験、マーケティングの面白さに目覚める。昭和６１年釧路にＵターン。事務員、コンピューター会社ＳＥ営業を
経験後、２０００年１月中小企業診断士として独立、年間１００件前後の経営相談＆コンサルティングをこなす。

講師：ファーストコンサ
ルティング㈱

代表取締役　乗山　徹
（中小企業診断士）


